== Dossier : Business-on-Line

et co-fondateur de Bobex
lancé en France en 2005.

Quel est le concept de Bobex ?
Contrairement aux achats réguliers
tels que les achats de matiéeres
premiéres, les PME/PMI ont peu de
contacts fixes avec des fournisseurs
pour leurs achats « non-récurrents »
ou « non stratégiques ». Ces achats ne
se déroulent pas toujours de fagon
optimale. Pourtant cette activité repré-
sente souvent plus de 50% des achats
d'une entreprise. Bobex, au travers de
sa place de marché on-line, aide les
acheteurs en leur permettant de dépo-
ser leurs demandes de devis gratuite-
ment sur notre site, en trouvant pour
eux, plus facilement, des partenaires
ciblés grace a un accompagnement
dans la définition de leurs besoins
et en améliorant leur position de négo-
ciation en recevant, directement et
sans intermédiaire, les devis émis par
les fournisseurs. Notre particularité
réside aussi beaucoup dans notre
neutralité compléte et transparente et
nos contrdles de qualité.

Comment fonctionne Bobex.fr 7

Des entreprises peuvent soumettre des
demandes de devis sur notre place de
marché, auxquelles d'autres entreprises
peuvent répondre avec des offres sur
mesure, Un acheteur a ainsi la possibilité
de comparer facilement et rapidement
des offres de plusieurs fournisseurs
qualifiés., Nous veillons a trouver la
meilleure correspondance et assure
des contrbles de la qualité. Les entre-
prises peuvent s'adresser & notre place
de marché pour des travaux d'impres-
sion, des offres de transport, du
matériel informatique, des services de
graphisme, etc. Nous sommes actuel-
lement présents dans sept pays euro-
péens et nous disposons d'une place
de marché dans chacun de ces pays.

Bobex se met aussi a I'heure du Web 2.0 ?
Nous souhaitons accompagner encore
plus efficacement les PME-PMI dans
leurs recherches de fournisseurs et de
clients. Les nouvelles technologies
créent de nouveaux usages et de nou-
velles pratiques. Le Web 2.0 en est
la parfaite illustration. Il permet de
communiquer plus largement, plus

Acheter et vendre malin avec Bobex !

Créée en 2000, Bobex.com SA, entreprise européenne, leader dans le domaine
des places de marché BtoB en ligne, avec 170 catégories d’achat, 10 000 visiteurs
uniques chaque jour et plus de 100 000 entreprises inscrites sur son portail,
évolue pour permettre aux entreprises de trouver encore plus rapidement leurs
prestataires en ligne. Interview de Jean-Louis Van-Marcke, Directeur Associé
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rapidement avec plus de souplesse.
Il simplifie considérablement les
mises en relations et le travail collabo-
ratif. Bobex.fr, leader dans ce domaine,
déploie un ensemble de nouvelles
fonctionnalités inspirées du « busi-
ness model » du Web 2.0, afin d'offrir
aux entreprises un lieu d'échange
flexible, rapide rassurant et efficace
pour simplifier leur processus d'achats
non stratégiques.

Bobex est une véritable force de vente
en ligne ?

Chaque mois, ce sont plus de 500
demandes de devis qualifiés et vérifiés
qui sont émis via la place de marché
Bobex.fr. De I'impression de catalogues
a la recherche de cadeaux d'affaires,
toutes les offres sont directement
consultables et accessibles en ligne.

Pour offrir une totale flexibilité aux
prestataires inscrits sur le site, nous
proposons de nouvelles fonctionnalités
qui permettent d'optimiser son inves-
tissement budgétaire en fonction des
périodes ou de ses possibilités finan-
ciéres et d’améliorer la gestion de son
compte utilisateur. Ne payer que ce
que l'on consomme vraiment, voici
une nouvelle démonstration de pra-
tique directement issue du web 2.0 !
Bobex.fr, dans le cadre de sa nouvelle
offre tarifaire, propose une plus grande
souplesse aux entreprises qui souhai-
tent recevoir automatiquement par
e-mail les demandes de devis liés a
leur secteur d'activité. Les réponses
aux demandes de devis sont directe-
ment transmises au client.
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